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Cenik sluzeb

Fiduciam consilio s.r.o.

platny od 1. 2. 2025
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SERVISNI SLUZBY

Majetky do 1.500.000 Ké

Pro klienty s majetkem v aktivni spravé do 1.500.000 K¢ (zainvestované prostredky
ve sprave poradce):

12.000 K¢ / rocné.

Cena za sluzby je hrazena v rocni platbé, vzdy tedy 1x za 12 mésicu k datu vyroci
spoluprace.

Majetky nad 1.500.000 K¢

Pro klienty s majetkem v aktivni spravé nad 1.500.000 K¢ (zainvestované prostredky
v mandatu firmy):

1.500.000 K¢ - 4.999.999 K¢,
1% p. a. Z majetku pod spravou

5.000.000 K¢ - 14.999.999 K¢,
0,8 % p. a. z majetku pod spravou nebo 0,65 % p. a. + 10 % HWM fee

15.000.000 K¢ - 29.999.999 K¢,
0,65 % p. a. z majetku pod spravou nebo 0,5 % p. a. + 10 % HWM fee

30.000.000 K¢ - 49.999.999 K¢,
0,55 % p. a. Z majetku pod spravou nebo 0,4 % p. a. + 10 % HWM fee

50.000.000 K¢ - 99.999.999 K¢,
0,45 % p. a. z majetku pod spravou nebo 0,3 % p. a. + 10 % HWM fee

100.000.000 K¢ a vice K¢.
0,35 % p. a. Z majetku pod spravou nebo 0,2 % p. a. + 10 % HWM fee

Poplatek z objemu majetku v poradenském mandatu je standardné placen c¢tvrtletné,
vzdy po uplynuti daného kalendarniho Ctvrtleti. Vice o metodice vypoctu najdete

v dokumentu ,Informace o nakladech a vypoctu odmeén.”

U investic nejsou nikdy uctovany vstupni a jakékoliv jiné poplatky ¢i pobidky.
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UVODNI NAKLADY - FINANCNI PLAN

25.000 K¢ az 60.000 K¢, dle naro¢nosti, upresnéno v nabidce.
Jedna se zpravidla o 5 setkani a finan¢ni plan je rozdélen do 3 fazi:

1. Pripravna faze: vytvorime checklist, jaké vSechny dokumenty & data od Vas
potrebujeme doplnit. To nasledné na 1. prvnim meeting vse projdeme spolu vice
do detailu, at je prostor si rict kontext.

2. Tvorba finané¢niho planu: zde na cca 4 setkanich projdeme jednotliva témata &
soucasti finanéniho planu. Diskutujeme, premyslime, prezentujeme nase vystupy.
Setkani jsou 1x tydné a je v prubéhu dost ¢asu i na pripadné hlubsi uvahy.

3. Realizaéni faze: béhem pripravy financniho planu tvorime checklist vseho, co je
potreba nasledné zrealizovat. To béhem mésice po dokonceni financniho planu
postupné realizujeme, odviji se od povahy ukolu a jejich mnozstvi.

Zakladni kostra financniho planu je sepsana nize, nicméné v praxi je velmi individualni.
Pri tvorbé davame prostor diskuzi a vysvétlovani myslenek & rozhodnuti. Prakticky
jedno celé setkani je napr. zameéreno na diskuzi o cilech - investicnich, majetkovych,
osobnich ¢i byznysovych - které sepisuje formou “mind map”.

Zpravidla jsou setkani poskladana nasledovné;

1. Detailni sbér informaci (data)
o Dame dohromady veskeré podstatné informace a data.
2. Rozbor cashflow & hospodareni

o Dame dohromady veskeré podstatné informace a data.

o Znalost zakladni struktury osobniho rozpoctu, nastaveni ¢lenéni,

o definovani volného cashflow = vyspecifikujeme si ¢astku, se kterou muzeme
dale nakladat v ramci pravidelnych investic, pfipadné na kterou se
potrebujeme dostat,

o pastaveni minimalnich rezerv = nastavime optimalni vysi rezerv.

= Prehled majetku, jeho ocenéni a tridéni
o Od toho se odrazime k pripadnym podstatnéjSim zménam ¢i i mensim
upravam (napfr. doporuceni na zmeény najemného aj.).
= Danova problematika
» Informace k aktualnim produktim
» Krizovy plan
o Soupisy majetku, zavazku, zaruk, instrukci, pristupovych hesel apod.
- Reseni dédictvi

o Aktualni schéma, navrh nového dédického schématu véetné propoctu a

realizace.
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* Analyzarizik, pojistny plan

> Vypocty pojistnych castek na zaklade rozboru vlastni ekonomiky, cenotvor-
ba, pojistné podminky, vybér pojistitele,

o identifikace pojistitelnych rizik a navrh jejich reSeni (odpovédnosti obcana,
majetkoveé skody, technické skody apod.) a vyreSime, které dokazeme a
chceme kryt sami, a které jiz musime resit pojistovnou,

o identifikace nepaojistitelnych rizik a navrh jejich reseni (Uvérove zatizeni a
urokova rizika, byznysova / podnikatelska rizika, likviditni rizika, rizika ply-
nouci z drzby movitych a nemovitych majetku, rizika plynouci z investic aj.).

» Vyzadani IOLDP
o Jeho kontrola, doplnéni a zaloha dokumentu.
3. Stanoveni cilu, priorit

o Diskuze nad cili investicnimi, majetkovymi, osobnimi, byznysovymi aj.
Resime jak cile strategické, tak i cile mensi.

o Postupny brainstorming a tvoreni myslenkove mapy.

4. Realizace cilu & stanoveni majetkové strategie

o UrcCeni realizovatelnosti cili a moznych scénaru.

o Urc€eni alokace volného kapitalu ¢i doporuceni na pripadnou realokaci
majetku.

o Tvorba nemovitostni strategie.

o Tvorba a alokace majetku do jednotlivych pilirt, stanoveni majetkove stra-
tegie (Ctyrurovnove majetky).

5. Koncept investiéniho portfolia, strategicka alokace

o Jaké investi¢ni nastroje drzet, jejich rozlozeni v portfoliu a vyznam ve vztahu
k cilum = projdeme koncepty investicnich portfolii a nasledné i jejich presné
slozeni.

> Projdeme doporuceni na pripadné upravy stavajicich portfolii véetné
pripadné casove osy realizace.

o Zvolime vhodné investi¢ni platformy.

My jsme vzdy mozkem celého planu, koordinatorem, autorem. Mame na starost
kreativu - tedy vSe vymyslet, tak pak i exekutivu - vSe odridit a zrealizovat. Po nasem
boku na planu a realizaci pracuji dalsi kompetentni lidé - z realit, dani, prava, notari,
odhadci aj. profese.

Pravni, danove, notarskeé a jiné sluzby jsou placené nad ramec planu. Poradce vzdy
vicenaklady vycisli a probihaji po schvaleni ze strany klienta.

Zvlast jsou hrazeneé i sluzby spojené s porizenim nemovitosti Ci jeji spravou.
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HODINOVA SAZBA

Jednorazova nezavisla konzultace:

poslete nam podklady k Vasemu dotazu
pripravime k danému dotazu nase stanovisko
spolecné probereme mozna reseni

predame Vam nas pohled a know-how
pomuzeme Vam se lépe rozhodnout

Cena: 4.000 K¢ vcetné DPH
Obsahuje: 1 h pripravy na schuzku, 1 h schuzka

Hodinova sazba pro ostatni ukony (projektove zadani, viceprace, skoleni aj.):
2.000 K&/hod. véetné DPH.



